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หลกัสตูร : เทคนคิการบรหิารงานขายเชงิรกุ  

Proactive Selling Technique  

20 มิถุนายน 2568 
  09.00 – 16.00 น.  

** โรงแรมโกลด ์ออรค์ิด กรุงเทพฯ (ถนนวิภาวดฯี-สุทธิสาร) 

 *สถานทีจ่ัดอบรมอาจเปลี่ยนแปลงได้ตามความเหมาะสม 

หลักการและเหตผุล 

งานขายเป็นงานทีต่อ้งใชทั้ง้ศาสตรแ์ละศลิป์ นักขายทีป่ระสบความส าเร็จไมใ่ชเ่พยีงอาศัยความรูใ้นเชงิ
ทฤษฎเีทา่นัน้ แตต่อ้งน าความรูใ้นเชงิทฤษฎมีาประยกุตใ์ชใ้หเ้หมาะสมในแตล่ะสถานการณ์ดว้ย  หรอืทีเ่ราเรา
เรยีกวา่ ลกูลอ่ลกูชนน่ันเอง แตใ่นสถานการณ์ปัจจบุันทีก่ารแขง่ขันทีร่นุแรง สภาพเศรษฐกจิทีย่ังไมแ่น่นอนและ
การตัดสนิใจซือ้ของลกูคา้มปัีจจัยทีเ่กีย่วขอ้งมากขึน้ ท าใหง้านขายทกุวันนีไ้มส่ามารถใชว้ธิกีารทีเ่คยปฏบิัตกินั
มาไดอ้กีตอ่ไป พนักงานขายและหัวหนา้ทมีขายตอ้งปรับตัวและคน้หาเทคนคิวธิกีารใหม่ๆ ในการขายทีแ่ตกตา่ง
และสรา้งสรรค ์เพือ่น าไปสูค่วามส าเร็จของยอดขายและหลดุจากกรอบเดมิๆในการสรา้งความแตกตา่ง ซึง่เรยีก
วธิกีารนีว้า่ “เทคนคิการบรหิารงานขายเชงิรกุ” โดยอาศัยความสามารถของพนักงานขายและหัวหนา้ทมีขายที่
จะตอ้งรว่มระดมความคดิตัง้แต ่การวางแผนการขาย การก าหนดเป้าหมายทีช่ดัเจน การท ากจิกรรมสง่เสรมิการ
ขาย รวมถงึกลยทุธแ์ละเทคนคิการขายทีท่ าใหล้กูคา้ตัดสนิใจซือ้ และการดแูลการใหบ้รกิารหลังการขายเพือ่
น าไปสูก่ารซือ้ซ ้าและบอกตอ่ 

หลักสตูรนี ้จงึไดพ้ัฒนาขึน้มาเพือ่ใหพ้นักงานขายและหัวหนา้ทมีขาย ไดเ้รยีนรูห้ลักการและเทคนคิการ
บรหิารงานขายเชงิรกุ ตัง้แตก่ารเริม่ตน้การวางแผนและก าหนดเป้าหมายการขาย การระดมความคดิการท า
กจิกรรมสง่เสรมิการขาย ตลอดจนการเสนอขายอยา่งมอือาชพี การแกปั้ญหา แกส้ถานการณ์ การท ากจิกรรม
ดา้นการเสนอขายทีป่ระยกุตข์ ึน้ใหส้มจรงิ และการใหค้วามส าคัญกบัการดแูลลกูคา้หลังการขาย เมือ่จบการ

อบรมผูเ้ขา้สมัมนาจะสามารถประยกุตแ์ละตอ่ยอดความรูด้า้นการขายไดด้ว้ยตนเอง 

 วัตถปุระสงค ์

1. เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมไดเ้รยีนรูแ้ละเขา้ใจเรือ่ง “การบรหิารงานขายเชงิรกุ” 

2. เพือ่ปรับแนวคดิและทัศนคตใินการขายใหส้อดคลอ้งกบัสภาพความเป็นจรงิในปัจจบุัน 

3. เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมไดเ้รยีนรูเ้ทคนคิวธิกีารขายรปูแบบใหมท่ีท่า้ทายและสรา้งสรรคเ์พือ่สรา้งโอกาสในการขายไดม้ากขึน้ 

4. เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมสามารถน าความรูท้ีไ่ดไ้ปใชใ้หเ้กดิประโยชนส์งูสดุและเพิม่ยอดขายใหแ้กอ่งคก์ร 
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หวัข้อการอบรม 

1. กรอบแนวคิดเร่ือง การบริหารงานขายเชิงรุก 

2. ขอบเขตการขายเชิงรุกอย่างเป็นระบบ (Scope of Proactive Selling System) 

• ก่อนการขาย 
• ขณะขาย 
• หลังการขาย 

3. ก่อนการขาย...ก้าวแรกในการบริหารงานขายเชิงรุก 

• การวางแผนการขาย – Sales Planning 
• การก าหนดเป้าหมายการขาย – Goal Setting 
• การก าหนดลูกค้ามุ่งหวัง – Prospected Customers 
• การวางกลยุทธแ์ละวิธกีารในการขาย – Strategy and Method 

4. ขณะขาย...บทพสูิจนค์วามส าเร็จในการขาย 

• การเปิดการขายดว้ยการต้อนรับอย่างประทบัใจ 
• การวิเคราะหค์วามต้องการของลูกค้าด้วย...สุดยอดเคล็ดลับทีต่รงจุดตรงใจลูกค้า 
• การน าเสนอสินค้า...ด้วยเทคนิคทีลู่กค้ายากทีจ่ะปฏเิสธการซือ้ 
• การปิดการขาย...ลูกค้าตอบตกลงซือ้ด้วยความม่ันใจ 

5. หลังการขาย...ช่วงเวลาการเพิม่โอกาสการขายในอนาคต 

• การตดิตามผลและบริการหลังการขาย 
• การแกปั้ญหาและความไม่พอใจของลูกค้า 
• การแนะน ากิจกรรมของบริษัท 

6. ข้อควรปฏบัิตเิพือ่ความส าเร็จในการบริหารงานขายเชิงรุก 

7. ขีดความสามารถของพนักงานขายในการบริหารงานขายเชงิรุก – Key Competency 

8. สรุป ค าถามและค าตอบ 
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จ ำนวน 1 วนั ต่อ 1 รุน่ ตัง้แต่เวลำ 09.00-16.00  
ระยะเวลา 1 วนั / ชว่งเวลาการบรรยาย 

      เริม่เรยีน 9.00-16.00 น. 

      (พักเชา้ 10.30-10.45/ พักกลางวัน 12.00-13.00/ พักบา่ย 14.30-14.45) 

 

อตัราคา่สมัมนา/ทา่น 

                            (รวมคา่วทิยากร คา่เอกสารการบรรยาย อาหารกลางวนั) 

คา่อบรม  ราคากอ่น VAT 
VAT 7% 

ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  
3% 

ราคาสทุธ ิ

คา่อบรม / 1 ทา่น 4,000 280 120 4,160 

 
วธิกีารช าระเงนิ: 

1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังนี ้
1.1  ธนาคารกสกิรไทย บญัชสีะสมทรพัย ์สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 เลขที ่148-3638368 

          ชือ่บัญช ีบจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่  
          และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี  
          พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลักสตูร 

1.2 ช าระดว้ยเชค็บรษัิท สัง่จา่ย บจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ (Professional Training Solution 
Co.,Ltd. ) 

รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา 
Professional Training Solution 
Tel  02-1753330, 086-6183752  
www.ptstraining.co.th 
อเีมล ์ info.ptstraining@gmail.com,  
 

กรณีหกัภำษี ณ ที่จำ่ย บจก.โปรเฟสชั่นแนล เทรนน่ิง โซลชูั่น   
เลขท่ี 89/161 หมู่บำ้นพฤกษำวิลล ์23 ซ.พระยำสเุรนทร ์21 แยก 3  
แขวงบำงชนั เขตคลองสำมวำ  กรุงเทพฯ 10510 
เลขประจ ำตวัผูเ้สียภำษี 0105566006450 

mailto:info.ptstraining@gmail.com

